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CHI SIAMO

IBS ITALIA ¢ una societa di consulenza strategica specializzata nell’offerta di servizi all'internazionalizzazione d'impresa. L'at-
tenzione é rivolta principalmente alle PMI che desiderano cogliere le opportunita offerte dal mercato globale ed esportare
e/o investire con successo nei principali mercati esteri.

Sin dal 2004 offre una vasta gamma di servizi integrati garantendo una consulenza completa e attenta a tutti gli aspetti e le
problematiche connesse alla realizzazione di un business all’estero.

IBS ITALIA offre i propri servizi avvalendosi del contributo diretto di professionisti che vantano una lunga e consolidata
esperienza in ambito commerciale, finanziario, fiscale e societario sia a livello nazionale che internazionale.

IBS ITALIA opera nei seguenti ambiti:

CONSULENZA EDITORIA

FORMAZIONE

DIGITAL PROMOZIONE
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SERVIZI OFFERTI

| servizi di Temporary Export Management sono su misura e riguardano:

Servizi operativi:

export check up

informazioni generali di primo orientamento

analisi rischio paese

elenco e partecipazione a fiere e manifestazioni promozionali nel mondo

Ricerca partner e ricerche di mercato:

studi di fattibilita e pre-fattibilita

informazioni doganali, fiscali, valutarie e tecniche
business intelligence

ricerca importatori e distributori

Servizi di marketing e comunicazione:

piani di marketing strategico e operativo

piani di comunicazione

social e web marketing

organizzazione di viaggi di lavoro e missioni all’estero

Servizi professionali:

pianificazione fiscale e contabilita
contrattualistica internazionale
assistenza doganale, logistica e trasporti
pianificazione finanziaria e assicurativa
ricerca di finanza agevolata
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DOVE OPERIAMO

SOCIETA DIRETTE ESTERE ED AREE DI OPERATIVITA

IBS North America LLC: USA - Canada - Messico

IBS America Latina Ltda: Brasile - Colombia - Cile - Uruguay - Argentina
IBS Real Estate Ltda: Brasile

IBS Contabilidade: Brasile

IBS Bulgaria Venture & Infrastructure

IBS Real Estate OOD: Bulgaria

IBCQ: Qatar - GCC

IBS Asean: Singapore e Asean

Accordi di partnership:
Mozambico

lran

Federazione Russa

Polonia
Ungheria
Cina

India
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Beneficiari del contributo a fondo perduto

Micro, piccole e medie imprese (PMI), costituite in qualsiasi forma giuridica, e le Reti di imprese tra PMI, che abbiano
conseguito un fatturato minimo di 500 mila euro nell’ultimo esercizio contabile chiuso. Tale vincolo non sussiste nel caso
di Start-up innovative iscritte al relativo registro.

Tipologia di agevolazione

Voucher “early stage”
Voucher di importo pari a 10.000 euro a fronte di un contratto di servizio, stipulato con uno dei soggetti iscritti
nell’elenco societa di TEM del Ministero, di almeno 13.000 euro al netto di IVA. || contratto dovra avere una durata

minima di 6 mesi.

Per i soggetti gia beneficiari a valere sul precedente bando I'importo del contributo é ridotto a 8.000 euro.

Voucher “advanced stage”

Voucher di importo pari a 15.000 euro a fronte di un contratto di servizio*, stipulato con uno dei soggetti iscritti
nell’elenco societa di TEM del Ministero, di almeno 25.000 euro al netto di IVA.

*|| contratto dovra avere una durata minima di 12 mesi.
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Le novita

E' stata inserita una interessante novita ovvero la possibilita di ottenere un contributo aggiuntivo pari a euro 15.000 a
fronte del raggiungimento dei seguenti obiettivi in termini di volumi di vendita all’estero:

¢ incremento del volume d'affari derivante da operazioni verso Paesi esteri registrato nel corso del 2018 (o fino al
31 marzo 2019) almeno pari al 15% rispetto a quello conseguito nel 2017;

¢ incidenza percentuale del volume d'affari derivante da operazioni verso Paesi esteri sul totale del volume d'affari
almeno pari al 6% nel corso del 2018 (o fino al 31 marzo 2019).

Scadenze

Le imprese potranno presentare domanda in via telematica (una per ciascuna impresa) a partire dalle ore 10:00 del
giorno 28 novembre 2017. Ma, gia a partire dal 21 novembre 2017, sara possibile compilare on line la domanda.

Il Ministero procedera all’assegnazione dei Voucher secondo I'ordine cronologico di ricezione delle domande e
nei limiti delle risorse disponibili, tenuto conto delle riserve e della sussistenza dei requisiti di ammissibilita in capo ai
soggetti proponenti.

Ai fini della erogazione del contributo, che avverra a saldo e in una unica soluzione, I'impresa beneficiaria dovra
presentare la documentazione necessaria alla rendicontazione della spesa prevista all’articolo 11 del Decreto
Direttoriale del 18/09/2017.
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Perché IBS Italia?

Raggio d'azione su pit mercati esteri;

Possibilita di sviluppo dei progetti di internazionalizzazione con personale dedicato sia in ltalia che all’estero;
Servizi a 360° per seguire progetti strutturati nel lungo periodo, senza dover ricorrere all’'outsourcing;
Supporto per la partecipazione alle maggiori fiere ed eventi promozionali all’estero;

Anni di esperienza diretta sui mercati esteri grazie alle varie sedi operative;

Servizi TEM in grado di gestire la fase commerciale in sinergia con |'azienda cliente;

Possibilita di utilizzare le societa di Trading controllate da IBS Italia come soggetti importatori;

Supporto nelle attivita di coaching e formazione grazie alla Exportiamo Academy.
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Per ulteriori informazioni:

Office Headquarter:
Viale dell'Oceano Atlantico 4 - 00144
Rome - ltaly
Tel. +39 06.59.19.749
Fax +39 06.59.19.682

Viale Umbria 44 - 20135
Milan - Italy
T. +39 02.36.57.17.56
PIVA e C.F. 08272691000

Email: info@ibsitalia.biz
www.ibsitalia.biz
www.exportiamo.it

Rome Milan New York Miami Rio de Janeiro San Paolo Doha Sofia Maputo Tehran Singapore
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